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Sehr geehrte Damen und Herren,

das klingt dramatisch, ist aber aufgrund der aktuellen Situation auf dem
Papiermarkt ein durchaus berechtigter Appell. Aus welchen Griinden sich die
Lieferzeiten flr Papier deutlich verlangert haben und die Preise gestiegen sind,
erlautern unsere Produktioner heute im Ticker. Die gute Nachricht ist, sie haben
auch ein paar Tipps, wie Sie damit umgehen kdnnen!

In der Rubrik Zielgruppen haben wir die Flihrerschein-Neulinge im Fokus, die
Sie mit Beilagen und Samplings direkt in der Fahrschule erreichen, und die
hochwertigen Postadressen der Versender Museum Selection und Culture
Vulture. In unserer neuen Rubrik "Partnersuche" finden Sie zwei Unternehmen,
flr die wir gerade Tauschpartner fir Paketbeilagen suchen.

Lesen Sie auBerdem, wie Sie mit Data Enhancement im B2B Bereich mehr
Umsatz erwirtschaften und in allen Branchen mit der Dialoghaus
Kundenstrukturanalyse Ihre Kunden besser kennenlernen und effizienter
ansprechen kénnen.

Nicht zuletzt mdéchten wir Sie um Ihre Unterstitzung bitten: Ein

Geschaftspartner sucht eine Logistikimmobilie in Hamburg! Wenn Sie eine Idee
haben, sprechen Sie uns bitte an!

Einen schénen Sommerurlaub und herzliche GriBe,

Ihre

Jeannette Kuhlendahl



Zielgruppen erreichen am POI "Fahrschule"

Exklusiv bei Dialoghaus: Adressen Museum Selection + Culture Vulture
B2B: Data Enhancement fir Ihre Firmenadressen

Partnersuche: Tauschpartner Paketbeilagen fiir Aliva und Tierarzt24
Kundenstrukturanalyse: Wir geben Ihren Kunden ein Gesicht

Print & Mail: Papierpreiserh6hung und langere Lieferzeiten

Geschaftspartner sucht eine Logistik-Immobilie in Hamburg

Zielgruppen erreichen am Point of Interest ,,Fahrschule": Junge
Menschen auf dem Weg in die mobile Freiheit!

Freiheit, Unabhangigkeit und die
Mdoglichkeit, die Welt auf eigene
Faust zu erkunden, so flhlt es
sich an, endlich den Flihrerschein
in Hadnden zu halten. Vorbei sind
die Zeiten uberfillter Offis und
des Eltern-Taxis, ab jetzt wird
selbst bestimmt, wann es wohin
geht.

Mit dem Fihrerschein werden

neue Bediirfnisse geweckt: Ein eigenes Auto, die glinstige Autoversicherung,
Autozubehor, Autoreisen, Carsharing oder aber auch ein Motorrad, die passende
Bekleidung und vieles mehr.

Lesen Sie hier, wie Sie diese spannende Zielgruppe mit Ihren
Gutscheinen und Angeboten vor Ort in den Fahrschulen zu fassen
bekommen.

Jeannette Kuhlendah! | js@dialoghaus.com | 040 - 46 88 58 - 24
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Exklusiv bei Dialoghaus: Postadressen Museum Selection & Culture
Vulture

Museum Selection besticht durch
seine vielfaltige und
unverwechselbare
Produktpalette. Auf dem

MUSEUM CUItu F@ deutschen Markt ist der britische
S E L E ( T l () N vulture Versender bekannt seit 2014.

Culture Vulture ist seit 2017 auf

dem deutschen Markt und lockt

seitdem mit einzigartigen

Produkten, die von Handwerkern
und Kinstlern in Indien, Nepal, Afrika und dariber hinaus exklusiv flr Culture
Vulture hergestellt wurden.

Gewinnen Sie neues Kundenpotential mit unseren hochwertigen
Exklusivlisten. Mehr Informationen zu Konditionen und Potentialen von
Museum Selection und Culture Vulture finden Sie hier.

Alina Zindorf | az@dialoghaus.com | 02173 - 84 83 - 203

Data Enhancement fiir Ihre Firmenadressen: Wie Sie mit
Datenveredelung Ihre Umsidtze und Effizienz steigern!

Je mehr Sie Uber Ihre
Firmenkunden wissen, desto
zielgerichteter kénnen Sie
Unternehmen und die darin
arbeitenden Menschen
ansprechen. Vieles wissen Sie
schon aus Ihrer
Kundenbeziehung, einiges bleibt
aber auch verborgen:
UnternehmensgréBe oder
Branche sind hilfreiche
Informationen zur Entwicklungsprognose eines Kunden, liegen in CRM-
Systemen aber haufig nur zu einem Teil vor.

Welche Merkmale Sie zu einer effizienteren Analyse Ihrer
Firmenkundendaten nutzen konnen und was Sie dabei beachten sollten,
lesen Sie hier ...

Julia K&rodlu-Bott | jbé&dialoghaus.com | 02173 - B4 B3 - 202
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Tauschpartner fiir Paketbeilagen bei Aliva und Tierarzt24 gesucht

Aliva

APOTHEKE
: )
Tierarzt 2] -de

In unserer neuen Rubrik "Partnersuche" bringen wir Unternehmen zusammen
und realisieren gemeinsam reichweitenstarke Verbundwerbung oder spannende
Barterdeals, die fir alle Beteiligten einen echten Nutzen erzielen. Mit unseren
Konzepten gewinnen Sie Neukunden offline extrem wirtschaftlich, in dem Sie
Kosten teilen und Budget einsparen.

Heute suchen wir ganz konkret fiir zwei unserer exklusiven
Vermarktungspartner Unternehmen, die an
einem Beilagentausch interessiert sind:

Versandapotheke Aliva.de

Tauschpotential: 50.000-100.000 Beilagen
Format: Lang-DIN
Streutermin: ab September 2021

Streutermin f. Partner: ab KW 5/2022

Detaillierte Informationen zur Versandapotheke finden Sie in
unseren Mediadaten.

Online-Shop Tierarzt24.de

Tauschpotential: 15.000-50.000 Beilagen pro Versender
Format: Lang-DIN
Streutermin: flexibel

Weitere Informationen zum Online-Shop finden Sie in der Datenkarte.

Die beiden Unternehmen passen zielgruppenseitig nicht fiir Sie? Kein
Problem, rufen Sie uns an. Wir verfligen Uber ein groBes Netzwerk mit
Partnern, die offen flir Kooperationen sind.

Meiken MaaB | mm@dialeghaus.com | 040 - 46 B8 58 - 11
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Dialoghaus Kundenstrukturanalyse: Wir geben Ihren Kunden ein
Gesicht fiir eine gezieltere Ansprache!

Je besser Sie Ihre Zielgruppe
kennen, desto zielgerichteter
kénnen Sie Kommunikation
planen und Produkte oder
Sortiment definieren. Das
Kaufverhalten selbst lasst schon
wichtige Bewertungen zu, aus
ihm Iasst sich aber die
Positionierung der Kunden im
Markt nur unzureichend ablesen.
Eine umfassende
Basisbeschreibung erhalten Sie mit unserer Kundenstrukturanalyse. Sind Ihre
Kunden eher ,Otto Normalverbraucher" oder gibt es Merkmale, die vom
Allgemeinbild stark abweichen?

Zu diesem spannenden Thema lesen Sie hier mehr.

Julia Korodlu-Bott | jb@Edialoghaus.com | 02173 - 84 B3 - 202

Print + Mail

Rohstoffknappheit, Papierpreiserhohung, lange Lieferzeiten: So
retten Sie Ihre Printkampagne!

i

Lieferzeiten von 6-12 Wochen und mehr, sowie massive Preiserhéhungen lber
10 % sind aktuell die Aussicht auf die kommenden Monate.

Die Covid-19 Situation verbessert

sich taglich, die Impfungen

schreiten voran und Lockerungen
% der MaBnahmen erfreuen unsere
Gemuliter. Leider ist aber nicht
alles positiv, denn die Pandemie
hat nun auch Auswirkungen auf
Marketing und Werbung: eine
Papierknappheit und damit
einhergehend eine nicht
unerhebliche Preiserhéhung!

Lesen Sie hier in unserem heutigen Ticker die Ursache dieser
Knappheit, warum gerade jetzt Print ein wichtiges und wirkungsvolles
Medium ist und wie Sie trotzdem kurzfristig Ihre Printkampagne
umsetzen kénnen!

Caniel John Keeley | dik@dialoghaus.com | 040 - 46 B8 58 - 14



https://newsletter.dialoghaus.com/scripts/customer.fcgi?action=ejLink&key=276:1557:17909:ea7b6f74ef07c41f3e95c1d0f2ad4a499c79d9f6&sai=777974
https://newsletter.dialoghaus.com/scripts/customer.fcgi?action=ejLink&key=276:1558:17909:1d13f815cd4eedf21268f1b7b4ca05d0c0220ec6&sai=777974
mailto:jb@dialoghaus.com
mailto:djk@dialoghaus.com

Jamosch Hesebeck | jhi@dialoghaus.com | 040 - 46 B8 58 - 34

Logistikimmobilie in Hamburg gesucht

Kennen Sie jemanden oder
jemanden, der jemanden kennt?
Unser Kunde, ein namhafter
Textilversender in Hamburg,
sucht ab sofort eine groBere
Logistikimmobilie in Hamburg
oder naherer Umgebung.

Die Logistikflache sollte ca. 2.000
gm groB sein.

Bitte melden Sie sich bei uns,
wenn Sie hier weiterhelfen konnen.

Alina Zdndorf | azi@dialoghaws.com | 02173 - 84 83 - 203
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